
 

Prosimy o przesyłanie CV wraz z klauzulą dot. przetwarzania danych osobowych na adres: 
agata.dabrowska@mechatronik.pl 
Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych w celu rekrutacji zgodnie z art. 6 ust. 1 lit. a Rozporządzenia Parlamentu 
Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osób fizycznych w związku z przetwarzaniem 
danych osobowych i w sprawie swobodnego przepływu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (ogólne rozporządzenie o 
ochronie danych). 

ul.Leopplda Lisa Kuli 103/2  , 05-270 Marki          tel. 660-414-460 
biuro@mechatronik.pl  www.mechatronik.pl          tel. 668-669-611 

 

 

 

 
Specjalista ds. sprzedaży 

 

• umowa o pracę 
• pełny etat  
• praca hybrydowa 
• specjalista 
 

 
Twój zakres obowiązków 

• kontakt telefoniczny oraz mailowy z kontrahentami firmy 
• aktywne poszukiwanie nowych klientów, promowanie produktów 
• obsługa klientów (m.in. przygotowywanie i prezentacja ofert) 
• wsparcie techniczne klientów oraz osób zainteresowanych 
 

 
Nasze wymagania 

• doświadczenie w obsłudze klienta – kontakt telefoniczny, osobisty - mile 
• widziane doświadczenie w branży automatyka, elektrotechnika 
• dobra znajomość pakietu MS Office (Word, Excel, Outlook) 
• zaangażowanie w wykonywaną pracę 
• nastawienie na realizację celów 
• łatwość nawiązywania kontaktów 
• dobra organizacja pracy własnej 
• rzetelność, skrupulatność, pozytywne nastawienie 
• prawo jazdy kat. B 
 

 
To oferujemy 

• zatrudnienie w oparciu o umowę o pracę 
• niekorporacyjny system pracy 
• pracę w godzinach 8.00 - 16.00 
• szkolenia produktowe 
• miłą atmosferę w dynamicznym i młodym zespole 
• możliwość rozwoju zawodowego oraz zdobywania nowych doświadczeń 
• wynagrodzenie podstawowe plus premia uzależniona od wyników sprzedażowych 
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